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Vision & Mission
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e Welches langfristige Ziel und welchen Zweck verfolgen Sie mit dem Geschaftsmodell?
e Welche Rolle sollen 6konomische, 6kologische oder gesellschaftliche Ziele spielen?

Schliisselpartnerschaften Schliisselaktivititen Nutzen- ] Kunden ‘~ Wettbewerber IE|
N

69 versprechen &

e Wer sind lhre Schlusselpartner und welche Welche Schlisselaktivitaten erfordert Ihr Was genau ist Ihr Kundennutzen und wie (Nsegmenter "'Benehungen, Wer sind lhre wichtigsten Wettbewerber?

Schlisselressourcen beziehen Sie von lhren Unternehmen in den verschiedenen Bereichen? i i - ioi i
5 . o unterscheiden Sie sich vom Wettbewerb? Kommunlkatlons und Wie Ist der Markt st.ruktt.J.nert (Trends, 2.B.
Partnern: Ergeben sich Chancen (Qualitat, Versorgungs- technologische, soziale, 6kologische und

Welche Partner kdnnen Sie bei der Umsetzung sicherheit, Reputation etc.) aus einer Wie kann. der. KundennutzeT durch Dlstrlbutlonskanale) okonomische)?
. . ) . . Nachhaltigkeitsaspekte erhoht werden?

von Nachhaltigkeitsanforderungen okologischen und sozialvertraglichen

unterstitzen?( z.B. Verbande/ Ausrichtung?
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Wer sind lhre wichtigsten Kunden?
Kénnen durch die Einbeziehung von
Nachhaltigkeitsaspekten neue Kanale
erschlossen werden?

Schliisselressourcen weitere relevante

Ul

0g®
Stakeholder g\

Welche Schlisselressourcen erfordert lhr
Unternehmen in den verschiedenen Bereichen? Welche weiteren Organisationen oder

Inwieweit sichert eine klare Nachhaltigkeits- Personen (aulBer Schlisselpartner und Kunden)
ausrichtung die Gewinnung von sind von der angestrebten Tatigkeit betroffen?

Schlusselressourcen ( z.B. Mitarbeiter, Welchen Einfluss haben diese auf Ihren Erfolg?
Geldgeber, Marktpartner)?

Wertschopfung

Finanzstruktur

Kostenstruktur |\/\, Ertragsmodell | /\7‘

Welches sind die wichtigsten mit Ihrem Geschaftsmodell verbundenen Kosten? Was darf das Produkt und/oder die Dienstleistung maximal kosten? Welchen Betrag sind
Wie kdnnen Einsparungen durch effiziente und umweltschonende Verfahren lhre Kunden bereit zu zahlen? Welche Preisstrategie verfolgen Sie?

oder Malinahmen beispielsweise im Ressourcenverbrauch oder durch Recycling Ermoglicht die nachhaltige Ausrichtung lhres Geschaftsmodells einen besseren Zugang zu
erreicht werden? Erlésquellen (z.B. hohere Zahlungsbereitschaft der Kunden)? Wenn ja, welche?
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